
Cайт — bagrain.kz

Регион продвижения: Казахстан

Период работ: c апреля 2024 - по сегодняшний день

Цель: Привлечение целевого и экономически эффективного 

трафика на сайт в условиях высокой конкуренции на рынке 

города, с параллельным увеличением количества обращений и 

лидов 



Компания BAGRAIN является официальным дистрибьютором ряда 
известных мировых производителей и промышленных брендов. 
Основанная на страсти к отрасли, начиная с 2005 года компания 
поставляет и помогает сотням проектов и клиентам добиваться 
успеха и достигать поставленных целей..
Основная задача — привлечение целевого трафика на сайт, с 

параллельным увеличением количества обращений и лидов

В услуги кампании BAGRAIN - входит оборудование для 
промышленной и строительной отрасли



Основная задача: Привлечение целевого и экономически эффективного 

трафика на сайт в условиях высокой конкуренции на рынке города

Фокус проекта: Дорожное - разметочное оборудование, окрасочное 

оборудование, абразивные материалы, оборудование graco, насосное 

оборудование, маслораздаточное оборудование

Дополнительные задачи: увеличить поток обращений с сайта



Структура рекламных кампаний

В самом начале работы рекламного кабинета, были приняты 4 направления: 

Окрасочное оборудование, ДРО ( дорожное разметочное оборудование), 

поиск bagrain (окрасочное оборудование) ,маслораздаточное оборудование. 

При запуске рекламного кабинета работало 4 рекламные кампании. Средняя 

цена за клик - была в среднем 2$. 

Стоимость конверсии была в районе 15-20$, а порой и дороже



Ключевые запросы

После анализа рекламных показателей, заметили, что основной упор в данном 

направлений ижет запрос на брендовые запросы, в нашем случае graco

Было принято решение, перезапустить рекламную кампанию, с 2 направлениями graco и 

окрасочное оборудование graco 

Это помогло улучшить следующие показатели: средняя цена за клик снизилась на 25% и 

стала составлять 1,5$ 

Стоимость конверсии снизилась в 2, а то и в 3 раза и начала составлять - 8,5$ 



Форматы конверсий и аналитика:

 Для оценки эффективности рекламных кампаний была подключена Google Analytics, 

что позволило отслеживать часть конверсионных событий на сайте. Благодаря 

этому подходу фиксировались часть ключевых обращения, включая:

● Клик по номеру телефона
● Клик по мессенджеру whatsapp
● Показать номер в шапке профиля ( для ПК) 
● Показать номер в подвале  профиля (для ПК)
● Спасибо страница, при заполнений формы заявки



Рекламная кампания постепенно масштабировалась: была проделана работа по 

корректировкам ставок, а также с ключевыми фразами. 

Дополнительно были протестированы рекламные объявления, для выявления 

более конвертируемых офферов и УТП. 

По мере получения результатов бюджет увеличивался, благодаря чему был 

постепенный рост целевых конверсий.

Расходы по дням:



Май 2025



Август 2026



Высокая эффективность кампании была достигнута благодаря:

 анализу спроса по самым популярным услугам и направлениям✔

 сбор и кластеризация ключевых запросов✔

 работе с ✔ горячими поисковыми запросами

 высокой релевантности объявлений✔

 акценту на ✔ целевые ключевые слова

 корректной ✔ настройки конверсионных действий на сайте

 правильно выбранным✔  назначениям ставок

 регулярной оптимизации рекламных кампаний✔

Примеры рекламных объявлений:



Вывод: поисковая реклама Google Ads показала высокую эффективность для 
строительного оборудования и промышленного оборудования

Получая обратную связь от клиента, после 4 месяцев работы, по анализу отдела продаж, 
начало поступать гораздо больше релевантных обращений, частота продаж увеличилась. 

За период работы удалось:

 достичь 657  конверсионных действий✔
 снизить и удержать стоимость лида до 10 $✔
 обеспечить стабильный поток пациентов✔
 добиться коэффициента конверсий в 8%✔



TAPLINK НАШ САЙТ

https://taplink.cc/factum.agency
https://factum.agency/
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