


Cайт стоматологии — bestcb.kz

Регион продвижения: Астана

Период работ: Август 2023 - Сейчас

Цель: рост обращений из поиска при контролируемой стоимости лида

Способ продвижения: контекстная поисковая реклама



О проекте: bestcb.kz - занимается комплесным решение в сфере ВЭД. От поиска 
и закупки товара до таможенного оформления и доставки

Компания предоставляет широкий спектр услуг :

● Таможенное декларирование

● Грузоперевозки

● Уполномоченный экономический оператор (УЭО)

● Страхование грузов

● Складские услуги

● Доставка сборных грузов

● Аутсорсинг ВЭД

● Сертификация товаров и подготовка разрешительной документации

Основная задача — привлекать пациентов из поиска Google в момент, когда им 
срочно нужна стоматология



Основная задача: Получать целевых пациентов из поиска Google Ads по услугам 
таможенного декларирования.

Фокус проекта: Решение проблем на границе, с оформлением документов и 
работу с зарубежными кампанимяи

Дополнительные задачи: увеличить поток заявок, удерживать стабильную 
стоимость обращения



Структура рекламной кампании

Для проекта была разработана структурированная рекламная кампания в поиске 
Google Ads.

Использовалась 1 поисковая кампания, внутри которой были выделена отдельная 
группа объявлений под ключевые направления таможенного декларирования.

Это позволило показывать пользователям максимально релевантные объявления 
под их поисковые запросы.

Структура кампании:

● Таможенное декларирование

Такой подход позволил повысить релевантность объявлений и CTR рекламы.



Ключевые запросы

Основной акцент был сделан на горячие поисковые запросы, когда пользователю 
уже нужно таможенное деларирование.

Основные типы запросов:

Общие запросы:
● Таможенное декларирование
● Таможенная декларация
● Услуги таможенного декларирования

Узкоспециализированные услуги
● таможенный брокер
● брокер по растаможке груза
● декларации на товары

Региональные запросы: 
● таможенный брокер алматы
● таможенный брокер казахстан
● таможенный брокер шымкент

Такая структура позволила охватить пациентов на разных этапах поиска услуги.



Форматы конверсий

Для оценки эффективности рекламы были настроены несколько типов конверсий.

Это позволило фиксировать все основные обращения пациентов.

Отслеживались следующие конверсионные действия:

● Прямой звонок с сайта
● Переход в WhatsApp
● Отправка формы заявки
● Дополнительно ( переход в телеграм)

Такой подход позволил получать полную картину эффективности рекламы.



Для оценки эффективности рекламы были настроены несколько типов конверсий.

Это позволило фиксировать все основные обращения пациентов.

Отслеживались следующие действия:

● Прямой звонок с сайта
● Переход в WhatsApp
● Отправка формы заявки

Такой подход позволил получать полную картину эффективности рекламы.



Период Бюджет

Декабрь 649 $

Январь 493 $

Февраль 717 $

Март 

Апрель 

Май (текущий момент)

548 $

640 $

550 $

Рекламная кампания постепенно масштабировалась: была проделана работа по 
корректировкам ставок, а также с ключевыми фразами. 

Дополнительно были протестированы рекламные объявления, для выявления 
более конвертируемых офферов и УТП. 

По мере получения результатов бюджет увеличивался, благодаря чему был 
постепенный рост целевых конверсий.

Расходы по месяцам:



За период Декабря 2025 — Май 2026 поисковая реклама Google Ads помогла 
привлечь стабильный поток пациентов.

Основные показатели кампании:

● Показы — 15 425
● Клики — 2164
● CTR — 14,04%
● Средняя цена клика — 1,22 $
● Конверсии — 290 обращения
● Средняя стоимость обращения — 9,04 $
● Общие расходы за период — 2 631,49 $



В результате проведенных работ по оптимизации, нам значительно удалось увеличить 
кликабельность наших объявлений. Это подтверждается ростом количества показов сайта 
в поисковой выдаче Google и повышенным CTR%.

Также значительный рост был по конверсиям, при корректных настройках мы смогли 
достичь выше кол-во конверсий, по сравнению с предыдущим периодом, за более низкую 
стоимость конверсии.

Результат ДО:

Результат ПОСЛЕ:



Высокая эффективность кампании была достигнута благодаря:

✔ анализу спроса по услугам таможенного декларирования
✔ сбор и кластеризация ключевых запросов
✔ работе с горячими поисковыми запросами
✔ высокой релевантности объявлений
✔ точному таргетингу по городам Казахстана
✔ акценту на целевые ключевые слова
✔ корректной настройки конверсионных действий на сайте
✔ правильно выбранным назначениям ставок
✔ регулярной оптимизации рекламных кампаний

Особенно хорошо работали запросы, связанные с срочной стоматологической 
помощью.

Пользователи чаще всего обращались через:

● звонок
● WhatsApp
● форму на сайте

Примеры рекламных объявлений:



Вывод: поисковая реклама Google Ads показала высокую эффективность для 
стоматологической клиники.

За период работы удалось:

✔ привлечь 677 обращения
✔ снизить и удержать стоимость лида до 10 $
✔ обеспечить стабильный поток пациентов

Поиск Google остается одним из самых эффективных каналов привлечения 
пациентов для стоматологии, особенно по срочным запросам.



TAPLINK НАШ САЙТ

https://taplink.cc/factum.agency
https://factum.agency/

